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Deu anys de la industria
a Osona i el Ripolles:

el sector agroalimentari

i el metall-mecanic

Retrat d’'una década en termes economics de les principals industries de la comarca d’Osona i el Ripollés,

analitzant en profunditat les dades economiques de dos sectors emblematics

Vic

Josep Burgaya
Encara que a la comarca
d’Osona el pes del sector
agrari continua essent molt
important, cosa que una
mirada al seu paisatge ens ho
posa fortament en evidencia,
en realitat és un territori on
hi ha un fort pes del sector
industrial, amb centenars
d’empreses —la majoria peti-
tes i mitjanes, molt poques
de realment grans— que fan
que l'activitat manufacturera
superi el 40% del valor afegit
brut (VAB) de la seva econo-
mia i que si hi afegim el sector
agroramader, sector primari
en la qualificacié tradicional,
pero d’organitzacio i enfo-
cament industrial, se supera
de manera clara el 45% d’un
PIB osonenc, que rondava
justa abans de la contracci6
generada per la pandémia
de la Covid els 5.000 milions
d’euros anuals. Una situacio
obertament diferent de la
mitjana de ’economia cata-
lana, on la indastria només
representa el 20% del VAB i
el sector primari un esquifit
1%. Per aquells que valoren
la modernitat d’'una economia
pel percentatge elevat del
sector serveis, podria semblar
que el perfil productiu de la
comarca d’Osona denota un
cert endarreriment respecte
ala mitjana de Catalunya i
que, en tot cas, no estariem
davant d’un dels seus territo-
ris més dinamics. En realitat,
pero, 'activitat industrial pot
tenir graus molt diferents de
tecnificacio, de productivitat
i d’aportacié de valor afegit.
Una indastria solida, competi-
tiva i tecnologicament potent
acostuma a ser evidencia de
fortalesa economica. Només
cal fixar-se en ’exitosa aposta
que ha fet en aquest sentit
Alemanya. A Europa tenim
també clars exemples que
desindustrialitzacié comporta
precarietat, vulnerabilitat i
endarreriment. Gran Bretanya
en seria una mostra forca
evident.

A Osona la indastria té un

pes enorme i aquest és un

tret diferencial que té més de
positiu que de negatiu. De fet,
és una gran oportunitat si les
estratégies modernitzadores
porten bona part d’aquesta
activitat a la innovacio, I’espe-
cialitzaci6 i ’'aposta tecnolo-
gica. Caldria superar aquells
ambits intensius en ma d’obra
no qualificada, que aporten
poc valor, molt vulnerables als
vaivens dels mercats interna-
cionals i que generen exces-

Entre 'activitat
manufacturera i
el sector primari
superen el 45%
del PIB osonenc

Una industria
solida,
competitiva i
tecnologicament
avancada
acostuma a
ser evidencia
de fortalesa
economica

sives externalitats negatives.
A Osona la tradici6 industrial
prové d’un sector textil que
s’havia anat estenent al llarg
del segle XIX ales vores del
Ter, pero que va entrar en crisi
als anys setanta i que abans
d’acabar el segle anterior i
amb el tancament de Puigner6
va practicament abandonar
Pactivitat. El mateix va pas-
sar amb el sector de la pell

tan emblematic i concentrat

a Vic. Només en queden ara
petits vestigis. Pero darrere
I’ensulsiada dels antics sectors
industrials emblematics, que
semblava que portaria desin-
dustrialitzacié i empobriment,
es vareforcar i esdevenir
referencia un sector metall-
mecanic que ja hi era, i que és
a dia d’avui un dels més solids

Empreses del sector metall-mecanic

Max Plastic Ribes de Freser
Esbelt Manlleu
Cautxu i plastic :
PolyOne Corporation
IQAP Masterbatch Masies de Roda amb seu a Ohio
(Estats Units)
Metal-ltraia La Farga Les Masies de
urgl Yourcoppersolutions Voltrega
Comforsa Campdevanol Empresa publica
Some Sant Quirze de
Besora
Propietat del fons
Fabricaci6 de Axilone Sant Pere de Torelld d’inversi6 amb seu a
productes Shanghai CITIC Capi-
metal:lics tal China Partners
Tesem Torelld
. . . Grup Silgan amb seu
gllgan DI Torelld a Holanda (antiga
ystems .
Covit)
Elausa Vic
Inforn“léiiicaz Rodin Torell6 Grup Soler & Palau
electronicai
equipament Cata Torelld Grup CNA amb seu a
electric Luxemburg
Roquet Hydraulics Tona
Girbau Vic
Grup amb seu a
Konecranes Vic Finlandia (antiga
Grues Ausio)
Sodeca Sant Quirze de
Besora
Maquinaria Mecanica Cape Manlleu
N Grup Fagor Industrial
Onnera Laundry f,?{lattg) lrl,i;a de amb seu a Guipascoa
(antiga Tallers Roca)
El grup suis Reiter
Electro Jet Gurb Holding té una
participaci6 del 25%
Distribucié de  Alacer Mas Gurb
productes :
metal-lics Mafesa Vic

i amb majors perspectives de
futur. I sobretot va emergir un
potent sector industrial agro-
alimentari, primer derivat de

la necessaria transformacio de
la produccié ramadera, pero
que ha anat molt més enlla

en volum i amplitud. Ambdéds

sectors representen més del
80% de la produccié industri-
al osonenca, el seu 38% del
PIB i, amb tots els dubtes i
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fic d’Osona
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Incar Foods
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Les Pedreres Grup
Empresarial

Nunest Food
Casa Tarradellas

Embotits Espina
Embotits Monells

La Piara

Sant Julia de
Vilatorta

Roda de Ter

Sant Julia de
Vilatorta

Vic
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Vic

Sant Miquel de
Balenya

Manlleu

Grup Vall Companys
(Lleida)

Grup Mafriges

Antiga Toni Josep
adquirida pel Grupo
Costa (Aragd)

Propietat de Baucells,
Montronill, Grupo
Costa i Subirats

Vinculada a Grupo
Jorge (Aragd)

Antiga Explasa
adquirida pel Grupo
Jorge (Aragd)

Grup Vall Companys
(Lleida)

Vinculada a
Les Pedreres

Concurs creditors

Ultims comptes 2017

contradiccions que es vulgui,
el 20% de la poblacid ocupada
afiliada a la Seguretat Social.
Tenim una ind{stria molt
diversa en la seva naturalesa
i enfocament. Hi ha activitats
en les quals predomina I’ocu-
pacié estable, la ma d’obra
qualificada i bons nivells de
salaris, i d’altres en les quals
s’aposta per I'is de ma d’obra
intensiva, poc formada i mal
pagada, a més de recorrer
a formes més que dubtoses
de contractaci6 laboral que
precaritzen i molt els seus
treballadors. Els estudis de
panoramica socioeconomica

de la comarca parlen de la
debilitat que suposa: saldo de
llocs de treball negatiu i pocs
llocs de treball intensius en
coneixement, aposta excessiva
pel creixement en la intensitat
del treball i no en la intensitat
del coneixement, disminucio
de la productivitat per tre-
ballador com a conseqiiéncia
d’aquest model de creixement.
Justament, el desenvolu-
pament d’aquesta activitat
industrial condiciona i dibuixa
la composici6 social d’Osona.
Es generen externalitats, algu-
nes d’elles forca negatives, de
dificil gesti0, i que subordinen

el desenvolupament d’altres
activitats economiques.
Descriurem i analitzarem
aqui aquests dos grans sectors
industrials a Osona i el Ripo-
11és a partir dels resultats de
les seves empreses que factu-
ren més de 25 milions d’euros
anuals. Un total de 46 empre-
ses que expedeixen més del
80% de la totalitat d’aquestes
activitats. I ho farem veient la
panoramica que ens donen els
seus comptes dels darrers deu
anys. Una decada per veure
I’evolucié i el ritme de creixe-
ment, pero també 'impacte de
la crisi que es va iniciar el 2008

i la seva recuperacié. La majo-
ria s6n empreses mitjanes que
facturen entre 25 i 100 milions
d’euros en el darrer exercici,
pero n’hi ha algunes de grans
com és el cas de Casa Tarrade-
llas, La Farga o també Girbau.
La majoria d’elles tenen una
activitat decididament pro-
ductiva, pero d’altres més que
transformar comercialitzen
amb escassa funcié manufac-
turadora. Aquest és el cas de
les comercialitzadores carnies,
que es limiten a comprar i ven-
dre, pero també d’algunes del
metall com el Grup La Farga,
Alacer Mas o Mafesa. Empre-
ses moltes d’elles de caracter
familiar, de forta tradici0 i
arrelades al territori, pero
també algunes que pertanyen

Casa Tarradellas
es podria
considerar allo
que en ’argot
s’anomena un
‘salmo’: singular
i triomfant tot
i nedar contra
corrent

Es també una
referencia
Girbau, per la
seva solidesa, per
la seva presencia
a I’exterior
i sobretot
per I’aposta
innovadora i
tecnologica

o han estat adquirides per
capital internacional. Hi ha
sens dubte casos notabilissims
d’exit i de funcio tractora.
Casa Tarradellas és emblema-
tica en molts sentits. Per la
seva dimensié i la seva solven-
cia, sens dubte, pero també
per haver creat un grup que
completa tot el cercle produc-
tiu i que es beneficia d’activi-
tats que son complementaries
o bé per una aposta decidida
per la innovacio. Es podria
considerar allo que en I'argot
s’anomena un salmo: singular
i triomfant tot i nedar contra
corrent en el seu moment en
un ambit extraordinari i espe-
cialment competitiu. Es també
una referencia Girbau, per la
seva solidesa, per la seva pre-
séncia a I’exterior i sobretot
per I’'aposta innovadora i tec-
nologica. Una dada rellevant
sobre la importancia que té el
mercat internacional per a les
empreses osonenques és que
I’exportacio representa vora el
55% de la seva facturacio.

Un dossier per
repassar deu
anys de dades

EL 9 NOU

EL 9 NOU ha fet un
repas de la trajectoria
durant la segona decada
del segle XXI, la que va
del 2010 al 2019, de les
principals empreses de
dos sectors emblematics
ala nostra comarca, que
comparteixen algunes
caracteristiques pero que
divergeixen en d’altres
aspectes: ’'agroalimen-
tari i el metall-mecanic.
La seleccié d’empreses
analitzades s’ha basat en
dos criteris. En primer
lloc, s’han pres les compa-
nyies amb seu o plantes
productives a Osonaiel
Ripolles, que han facturat
I’Gltim exercici tancat i
presentat —generalment
el 2019— més de 25 mili-
ons d’euros.

En segon lloc, s’ha
tingut en compte la seva
activitat i s’han englobat
dins del sector agroali-
mentari aquelles empre-
ses vinculades al mon de
la carn de vacum, porci o
avicola, en qualsevol estat
de la cadena de valor, des
de les granges fins als
elaboradors de productes
manufacturats, passant
pels escorxadors i els
fabricants de pinso. No
s’han tingut en compte,
en canvi, altres empreses
del sector alimentari que
treballen altres tipus de
producte com el peix en el
cas de Frigorifics Ferrer,
el cacau de Barry Calle-
baut o els derivats lactics
i vegetals de Liquats
Vegetals, per posar tres
exemples d’empreses que
també facturen més de 25
milions d’euros i en canvi
no formen part d’aquest
reportatge.

Pel que fa al sector
que anomenem metall-
mecanic, hi hem inclos les
empreses que treballen el
metall en qualsevol estat
i tipologia, pero també les
que fabriquen maquina-
ria, components o béns
d’equip, encara que la
seva primera materia pri-
mordial no sigui el metall
sino el plastic, com és el
cas de Max Plastic, Iqap
Masterbatch i Esbelt.

El resultat d’aquesta
seleccid son 25 empreses
agroalimentaries, totes
elles d’Osona, i 21 empre-
ses del sector metall-
mecanic, de les quals
dues son del Ripollesila
resta d’Osona.
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Analitzem I’evolucié de la industria
agroalimentaria a Osona durant una
decada (del 2010 al 2019) i per fer-ho
hem agrupat les 25 empreses selecci-

onades, que facturen meés de 25 mili-
ons d’euros anuals, en quatre grups:
I’agroramader, que inclou fabricants
de pinsos i granges; els escorxadors i

sales de desfer; les que elaboren pro-
ductes per a’alimentacio, i finalment
les merament comercials, que venen
animals vius o carn.

El sector agroalimentari

El sector agroalimentari ha protagonitzat i liderat ’economia osonenca durant la segona década del segle XXI,
la que va des del 2010 fins al 2019. Aqui analitzem I’evolucié de les 25 principals empreses

Vic

J.B.

La importancia que té el
sector agroalimentari a
Osona és sens dubte un tret
diferenciador de la seva
economia, ja que representa
un 259% del VAR comarcal
total. Ocupa prop de 10.000
persones de manera direc-
ta, és a dir, el 15% de tota
I’ocupaci6é comarcal i un
439%, del treball industrial
en la seva totalitat. Una
activitat que si assumeix
una important transforma-
ci6 qualitativa en els seus
processos, millora la qua-
litat dels llocs de treball i
internalitza les abundants
externalitats economiques,
socials i mediambientals
que genera, resulta un sec-
tor estrategic cap al futur i
un aspecte d’especialitzaci6
territorial forca evident. La
importancia aqui sovint es
lliga al caracter i tradici6
agroramadera d’Osona, pero
el cert és que aquesta acti-
vitat en important expansio
ala darrera decada només
descansa en una petita part
sobre la produccié basica
del territori. L’agroinds-
tria és un sector amb una
gran disparitat d’activitats i
amb perfils productius molt
diversos que va, des d’allo
que té a veure amb el mon
ramader com és el subsector
de pinsos i granges, amb un
pes economic i ocupacional
relativament petit, fins al
subsector dels elaborats,
molt més tecnificat, dina-
mic i amb una aportacid
economica més gran. Enmig,
dos subsectors de transcen-
dencia molt desigual, les
empreses merament comer-
cials de la carn, instrumen-
tals, poc capitalitzades i
amb escassissima ocupacio,
i els escorxadors i sales de
desfer, amb ingressos d’ex-
plotacié importants, marges
petits i treballadors exter-
nalitzats, en bona part, els
quals hauran d’anar regula-
ritzant en el futur.

El sector agroalimentari
agrupa a Osona nombroses
empreses, moltes d’elles
molt petites i familiars. N’hi
ha 205 que es poden qualifi-
car estrictament de produc-
ci6 d’aliments, pero hi hem
de sumar les 243 que operen

Ingressos d'explotacio per grup i any (en milers d'euros)

Pinsos i granges (7 empreses)
[ Comercial (5 empreses)

Escorxadors i sales de desfer (9 empreses)
I Elaboracio de productes carnis i d'aviram (4 empreses)

174.492
L 170.390
181.562
167.331 159.980 198.518
158.153
134.151
101.104 I
693.550 822.582 917.026 953.905 923.545 911.086 960.070 1.909.258 80318 1161654
L_231.086 | 250.826 | 286.510 | 275804 | 271.273 | 277.548 | 297513 | 350.813 | 351.351 | 350.859 |
2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

Les 25 principals empreses del sector han passat d'una facturacié conjunta de 1.805 milions d’euros I"any 2010 a 2.851 milions I'any 2019, el que suposa un
creixement del 58%. El subsector que més ha augmentat el volum de negoci és el de les empreses comercials, que ho ha fet en un 73%, seguit dels escorxadors
i sales de desfer, que han crescut un 66%. Els fabricants de pinsos i granges han crescut un 52% i les industries que elaboren productes alimentaris, un 51%.

Resultat net per grup i any (en milers d'euros)

Pinsos i granges (7 empreses)
[ Comercial (5 empreses)

Escorxadors i sales de desfer (9 empreses)
I Elaboracio de productes carnis i d‘aviram (4 empreses)

6.701

2.232

2.117

3.449
2.469

2.212

29.074
29.055
26.004
17.448 a6 19.621
11.940 16.617 1137 :
3.374 11.039

L4019, 1g49 4 98l0 1 A04g 4 A9B |, 4173, B8T4 [ B8N s
2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

El resultat net és el benefici o perdua que ha generat una empresa durant un periode determinat, normalment un any, un cop descomptades totes les
despeses, fins i tot I'impost de societats. A la grafica es pot observar que els tltims sis anys de la década han estat millors per a les empreses agroalimen-
taries que els quatre primers, en termes de resultats, amb un punt culminant I'any 2017.

facturaci6 agregada (gai-
rebé 24.000 milions en una
decada), costos de personal
relativament baixos (només
un 8,1% sobre ingressos

i amb més futur. La foto
fixa d’aquests deu anys

de les 25 majors empreses
ens dona algunes primeres
pistes: un gran volum de

en I’ambit de la produc-
ci6 agraria. N’hi ha, pero,
també de mitjanes i grans,
I’analisi dels comptes de
les quals ens poden donar

un bon retrat del sector, la
dinamica evolutiva d’aques-
ta decada com també els
subsectors més competitius,
més solids empresarialment
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Ingressos acumulats 2010 - 2019 per grup (en milers d'euros) Resultat net acumulat 2010 - 2019 per grup (en milers d'euros)

274.240.497

9.373.036 9.820.891 === Percentatge sobre el total de vendes
179.030.265
2.932.164
2,0%
1.595.781 49.922.677 1,9%
31.310.623
1.7%
| | | | J | | | | |
Pinsos i granges Escorxadors i Elaboracio de Comercial b : o :
- insos i granges Escorxadors i Elaboracit de Comercial
(7 empreses) sales de desfer productes carnis i (5 empreses) (7 empreses| sales de desfer  productes camis i (5 empreses)
(9 empreses| d‘aviram (9 ) i
(4 empreses) empreses
(4 empreses)

Les 25 principals empreses del sector han facturat en 10 anys 23.721 milions d’euros. Aquests
ingressos tenen dos subsectors protagonistes, que representen cada un aproximadament el
40% del total. Es tracta de les empreses que elaboren productes alimentaris i dels escorxadors
i sales de desfer. En el primer grup, Casa Tarradellas té un clar protagonisme, registrant ella

sola el 35% de la facturacié del conjunt de 25 empreses.

El grup que ha obtingut una major rendibilitat sobre vendes ha estat el dels ela-
boradors de productes alimentaris, que ha generat un benefici net de 274 milions
d’euros en deu anys, que suposen un 2,8% de la seva facturacio. El segueixen les
empreses comercials amb un resultat del 2% sobre vendes i els escorxadors amb
un 1,9%.

d’explotacié totals), baixa
taxa de beneficis declarats
(2,3% del volum de negoci),
una creaci6 de valor afegit
relativament baixa (escassa-
ment del 13%) i una inver-
sié neta, que representa el
3,2% dels seus ingressos.

Ingressos d’explotacio

Si analitzem I’evolucié de
2010 a 2019, veiem com el
volum de negoci d’aquestes
25 empreses ha augmen-
tat un 589%, i ho ha fet de

1.000.526.000

205.257.040

294.036.578
253.022.279

125.546.530

forma forca proporcionada
en els quatre subsectors, el
pes quantitatiu dels quals
és notoriament diferent.
Les quatre empreses perta-
nyents al subsector de pro-
ductes elaborats represen-
ten el 41% de la facturacio
del conjunt (9.821 milions);
els nou escorxadors i sales
de desfer, el 39% (9.373
milions); les set de pinsos

i granges, el 129% (2.932
milions), i les cinc comerci-
als de la carn, el 8% (1.596
milions). Predomini, doncs,

120.123.546
105.183.342
84.201.358
76.844.488
74.391.295

d’aquelles activitats que
transformen i aporten valor
al producte final. Un bon
indicador a tenir en compte.

Resultats nets del cicle

Si fixem la mirada en el
resultat net declarat, les
fluctuacions durant aquests
anys son forca grans ate-
nent a unes condicions de
mercat canviants i volatils i
també als canvis en la regu-
laci6 sanitaria. Els beneficis
en ’ambit de la producci6

ramadera es veuen clara-
ment afectats a ’alca a par-
tir de 2016 per 'augment
del preu del porci en el mer-
cat internacional, cosa que
també es reflecteix en els
resultats dels escorxadors i
sales de desfer, que el 2019
superen els de les empreses
d’elaborats. En 'acumu-

lat de la década, del total
de beneficis declarats per
aquestes 25 empreses del
sector agroalimentari (534
milions), la meitat venen
de I’elaboracid de produc-

tes alimentaris i un terc

dels escorxadors i sales de
desfer. Com es deriva de les
xifres, encara que agrega-
des siguin molt grans, en %
sobre els ingressos son forca
ajustades. Només les empre-
ses d’elaboraci6 tenen una
taxa de rendibilitat remar-
cable del 2,8%. Sorprén

que per la seva naturalesa
les empreses dedicades a

la comercialitzacié de pro-
ductes carnis es moguin en
un modest 2% de marge de
beneficis en general.

Ingressos d'explotacio de I'iltim exercici tancat per empresa

(en milers d'euros)

Casa Tarradellas, amb més de 1.000 milions d'euros de facturacio, multiplica per més de tres
el volum de negoci de la segona empresa d'aquest grup, que és Patel, amb uns ingressos
d’uns 300 milions anuals. Les xifres de Patel, Mafriges, Comprapore, Viiias, Serveis Turistics
Les Cabanyes, Carniques d’Osona, Promic i Espina son de 2018. La resta son de 2019.

72.362.771

71.389.913
55.527.902
52.558.760

36.701.557
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Informatiu i magazin d’Osona
amb Claudia Dinares

De dilluns a divendres, 20.30h i 22.30h

33.676.780
31.849.570
31.245.270
27.180.893
26.702.187

25.303.412

24.503.278
22.090.574
1.030.542
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Despesa en contractacio
de personal

El tema del personal i els
seus costos és dels més elo-
quents pel que fa a aquestes
empreses i la seva aportacio
econoOmica al territori. Els
subsectors majors —escor-
xadors i elaborats— s6n per
definici intensius en ma
d’obra, tot i que els proces-
sos de transformaci6 han
anat incorporant mecanitza-
cid i robotitzacid. Tot i aixi,
hi ha encara molt treball
manual, que no es reflecteix
en la seva totalitat en les
dades declarades. Sorpren
que a les empreses analit-
zades que es dediquen a la
matanca i despecejament,
les despeses de personal
només siguin del 4,7%
sobre els seus ingressos
d’explotacié. Logicament ho
explica la historica externa-
litzaci6 del treball a través
de les posades en qiiestio
cooperatives laborals, la
regularitzacio6 de les quals
ha fet que anessin augmen-
tant progressivament els
costos de personal formal
d’aquest subsector els 0l-
tims anys. Aquesta ratio de
costos salarials en relaci
amb la facturacio6 puja fins
al 13,7% en el subsector de
I’elaboracid i és molt poc
significativa a les granges,
que tradicionalment ge-
neren poques necessitats

de treball, i inexistent en
les comercialitzadores, la
majoria de les quals practi-
cament no tenen empleats.
De totes maneres resulta
remarcable per a I’entorn
els prop de 180 milions
d’euros de salaris formals
que aquestes 25 empreses
paguen anualment.

Sobre el
personal

Les grafiques mostren

la despesa destinada a
remunerar el personal
contractat en nomina de
les 25 empreses agroali-
mentaries seleccionades,
durant deu anys. Aquesta
partida es compon de
totes les retribucions, ja
siguin fixes o variables,
les indemnitzacions, les
cotitzacions als diferents
regims de la Seguretat
Social i altres despeses
socials com els plans de
pensions. No es conside-
ren despeses de personal,
en canvi, els treballs
subcontractats a terceres
empreses, ni tan sols
quan aquestes sén coo-
peratives laborals, una
practica, aquesta, que ha
estat habitual en el sub-
sector dels escorxadors i
sales de desfer.

Com es calcula el valor afegit?

El valor afegit, en una
empresa industrial, es cal-
cula per la diferéncia entre
els ingressos d’explotacio
d’una banda i els aprovisi-
onaments i treballs encar-
regats a tercers de l’altra.
Dit d’una altra manera, és
la diferencia entre el preu
de compra de les primeres
materies i productes auxi-
liars de que es nodreix la
indastria i el preu de venda
d’aquests mateixos produc-
tes un cop processats.

Els principals compo-
nents del valor afegit
industrial son els salaris,
les amortitzacions i el mar-
ge comercial, que ve deter-
minat per intangibles com
la qualitat i el valor de la
marca. Cal tenir en compte,
pero, que si una part del
procés es subcontracta a
altres empreses, aquesta
aportacio no es considera
valor afegit.

Alguns exemples del sec-
tor agroalimentari:

- Una empresa que com-
pra porcs vius, n’encar-
rega el sacrifici i els ven
en canal practicament no
afegeix valor: la diferencia
entre el preu de venda i el
dels seus aprovisionaments
—la compra dels animals

vius més els costos de
sacrificar-los— sera minima.

- Una carnia que compra
animals vius, els sacrifica
i especeja amb personal
propi i ven la carn a peces,
generara més valor que la
comercial del cas anterior.
Cal tenir en compte, pero,
que si ’especejament el
fa personal contractat per
una altra empresa, el valor
afegit de la primera sera
menor, ja que en aquest cas
es considera que el valor
I’aporta la cooperativa, no
la titular.

- Una empresa que faci el
mateix procés que I’anteri-
or, pero en lloc de vendre
la carn a quilos la transfor-
mi en embotit, incremen-
tara el valor afegit del seu
producte. Si a més aquesta
empresa fa embotit d’alta
qualitat i el pot vendre més
car, el seu valor afegit sera
encara més elevat.

En resum, el valor afegit
té a veure amb la comple-
xitat del procés industrial
pero també amb la innova-
cio, la qualitat, I’eficiéncia,
la diferenciaci6 i el valor
de la marca. Com més
valor afegit genera una
empresa més competitiva i
més solida és en el mercat.

Despesa en personal acumulada 2010 - 2019 per grup (en milers d'euros)

1.350.343

Dilluns, 4 de gener de 2021

442.880
107.096
10.406
| | | |
Pinsos i granges Escorxadors i sales Elaboracit de Comercial
(7 empreses) de desfer productes carnis i (5 empreses)
(9 empreses) d'aviram
(4 empreses)

En aquesta grafica es pot observar clarament que les empreses comercials practicament no generen llocs de treball,
mentre que el subsector d’elaboradors de productes derivats de la carn destina una gran quantitat de recursos a la

contractacio de personal.

Despesa en personal entre ingressos d'explotacio

13,7%

4,7%
3.7%
0,7%
L 1 1 1
Pinsos i granges Escorxadors i sales Elaboracid de Comercial
(7 empreses) de desfer productes carnis i (5 empreses)
(9 empreses) d'aviram
(4 empreses)

La indistria de productes alimentaris és, amb diferéncia, la que destina una part més important dels seus ingressos a remunerar

el personal en plantilla.

Valor afegit entre ingressos d’explotacio per grup

19,7%

9.1%
1,5%
3.0%
L 1 1 1
Pinsos i granges Escorxadors i sales Elaboraci¢ de Comercial
(7 empreses) de desfer productes carnis i (5 empreses)
(9 empreses) d'aviram
(4 empreses)

El subsector que afegeix més valor al seu producte és el dels elaboradors de productes alimentaris.
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Inversio neta i valor
afegit

Pel que fa a la inversio neta,
la disparitat és gran entre els
diversos subsectors. El grup
d’elaboradors ha invertit
aquests 10 anys 360 milions
d’euros (un 3,7% dels que
ha facturat), els escorxadors
i sales de desfer n’han inver-
tit 316 milions (3,4% del vo-
lum de negoci), mentre que
la inversi6 és poc rellevant a
pinsos i granges (1,8% de les
seves vendes i 53 milions) o
a les comercials (1,8% 129
milions). Les intencions i el
treball a futur d’unes i altres
empreses resulta molt clara.
Si analitzem el valor afegit
generat, el predomini de
les empreses elaboradores
és gran, amb un 19,7% res-
pecte dels ingressos totals.
Aquest index cau al 9,1% en
la maquila d’escorxadors i
sales de desfer, al 7,5% en
I’activitat primaria relacio-
nada amb les granges i resul-
ta gairebé insignificant en
Pactivitat comercialitzadora

(3%).

Patrimoni net

La solidesa empresarial
segueix els parametres dels
indicadors que hem comen-
tat fins ara. En conjunt, la
cobertura de ’actiu amb
fons propis de les 25 empre-
ses analitzades és del 55%.
Les firmes del subsector més
dinamic, el de la indastria de
productes elaborats, dispo-
sen conjuntament d’un pa-
trimoni net de 445 milions
d’euros a 31 de desembre

de 2019, que cobreix quasi
el 75% dels seus actius, i el
que resulta més significatiu
és que aquest patrimoni ha
doblat el que tenien el 2010,
mentre que la seva factura-
ci6 només ha augmentat un
50%. Els escorxadors i sales
de desfer resulten menys
capitalitzades: acumulen
191 milions de patrimoni
net, que cobreixen el 36%

dels seus actius. Una bona
dada és que, des del comen-
cament d’aquesta decada,
han augmentat un 78%

els seus fons propis. Una
diferéncia substancial entre
dos grups que comparteixen
un volum d’ingressos molt
similar. A I’extrem i amb me-
nor fortalesa, el subsector
comercial ha reduit la seva
capitalitzaci a la meitat
durant aquests anys: de 14 a
7 milions d’euros.

Balanc final

El sector agroalimentari té
un notable pes, i sera molt
bo que el continui tenint
durant els propers temps, a
Osona. Un ambit productiu
que té empreses competi-
tives, solides, tecnificades

i de notable valor afegit en
I’esfera de la transformacio,
pero amb altres activitats
més elementals amb impac-
te economic reduit, menor
solidesa i amb algunes
disfuncionalitats notories.
Un sector que en el seu
conjunt necessita moder-
nitzar-se i transformar-se,
que té en les condicions de
treball i el nivell de salaris
els majors punts febles i al
qual encara li queda molt
cami per correr, especial-
ment en algunes activitats,
per ser homologable als
estandards europeus en els
aspectes mediambientals.
Un tema aquest no menor ja
que ’acci6é reguladora de la
Uni6 Europea pot resultar
determinant pel futur de
moltes d’aquestes empreses.
Saber aprofitar els recursos
que es destinen a transfor-
mar aquestes activitats en el
programa Next Generation
hauria de ser crucial, com
també interactuar amb un
entorn universitari que li
pot facilitar molt la seva
tecnificacié, modernitzacio
de processos i posada a punt,
d’acord amb les exigéncies
mediambientals i de sosteni-
bilitat.

Queé és el patrimoni net?

Qualsevol empresa té
béns de propietat, drets
de cobrament i deutes
que ha d’afrontar. E1
patrimoni net és la dife-
rencia entre aquests

dos blocs: d’una banda,
els béns propietat de
I’empresa i els drets de
cobrament i de I’altra,
els deutes. El patrimoni
net d’una empresa proce-
deix basicament de dues
fonts: d’'una banda, els
diners que hi han aportat
els socis —ja sigui en fun-
dar-la o en ampliacions
de capital posteriors—i

de l’altra, els beneficis
que la companyia ha
anat generant al llarg
dels anys i que no s’han
distribuit en forma de
dividends.

El % de l’actiu total
cobert pel patrimoni net
és una ratio que mesura
la solveéncia a llarg termi-
ni d’'una empresa. Com
més elevat sigui aquest
index més capacitat tindra
I’empresa per sobreviure
a periodes de crisi i poder
seguir atenent tots els
seus pagaments i obliga-
cions.

Inversio neta acumulada 2010 - 2019 per grup (en milers d'euros)

| Percentatge sobre el total de vendes
3,7%

1,8%
1,8%

53.011
29.484

Pinsos i granges Escorxadors i sales Elaboracit de Comercial
(7 empreses) de desfer productes carnis i (5 empreses)
{9 empreses) d'aviram
(4 empreses)

Les empreses que més han invertit, ja sigui en la millora de la seva maquinaria i instal-lacions o a expandir-se, han estat
Casa Tarradellas, amb 294 milions invertits en 10 anys; Patel, amb 98 milions; Le Porc Gourmet, amb 66 milions; Costa Foods
(antiga Carniques Toni Josep), amb 51 milions, i Monells, amb 43 milions.

Queé és la inversié neta?

Aquesta xifra representa un
3,2% del que han facturat i
un 142% del que han gua-
nyat, és a dir del resultat net
que han obtingut al llarg
d’aquests deu anys.

les 25 empreses del sector
agroalimentari que s’analit-
zen en aquests grafics han
invertit durant la segona
decada del segle XXI un
total de 760 milions d’euros.

La inversio neta és el resul-
tat de les adquisicions menys
les vendes d’immobilitzat

o desinversions durant un
periode concret, en aquest
cas 2010-2019. El conjunt de

Patrimoni net a 31 de desembre del 2019 per grup (en milers d'euros)

=== Percentatge sobre el total d'actius

52,3%
190.997
38,9%
66.131 36%
| | ! | 1.582 |
Pinsos i granges Escorxadors i sales Elaboraci¢ de Comercial
(7 empreses) de desfer productes carnis i (5 empreses)
{9 empreses) d'aviram
(4 empreses)

El subsector més capitalitzat, i per tant més solid, és el dels elaboradors de productes alimentaris, que té una cobertura de
I"actiu amb fons propis del 75%, gracies a I'excel-lent solvéncia de Casa Tarradellas, amb 399 milions d’euros de patrimoni net, i
La Piara, amb 29 milions. Totes dues cobreixen més del 80% dels seus actius amb fons propis.
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De la mateixa manera que hem ana-
litzat el sector agroalimentari, posem
el focus aqui en el sector metall-me-
canic. Per fer-ho hem agrupat les 21

empreses que facturen més de 25 mi-
lions d’euros anuals en sis grups: fa-
bricants de components informatics i
electronics, metal-largia, productors

de maquinaria, components de plas-
tic i cautxq, fabriques de productes
metal-lics i les que son merament dis-
tribuidores amb poca elaboracio.

El sector metall-mecanic

El sector metall-mecanic ha guanyat pes i s’ha alcat com un dels motors econémics

Ingressos d'explotacio per grup i any (en milers d'euros)

Informatica, electronica i equips electrics (4 empreses)

777 Metallurgia (1 empresa)

de les comarques d’Osona i el Ripollés

[ Maguinaria (6 empreses)
Fabricacio de productes metal-lics (5 empreses)

143.850

140.699

Quimic, cautxt i plastic (3 empreses) " Distribucio (2 empreses) 99.713 93.721
248611 B
139 945
111610
82.781 97.872 116.979
74.987 77.718 80.850
83 513 72.706 70148 a0 67.845 223585
73 0 202.199 190.719 189.652 185.485 199.517
: I I I I I I
89.723 92,505 96.878 102.830 115.320 123,965 131.369 159.980 197.957 203,884
2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

La facturacio de les 21 empreses del sector metall-mecanic es va mantenir relativament estable entre 2010 i
2017, amb un creixement de només el 14% en set anys, que es concentra els anys 2011 i 2017. Entre 2017 i el
2018, La Farga multiplica per 2,4 la seva facturacio. El creixement de la xifra de negocis d'aquest sector des de
2010 fins a 2019 ha estat del 101%, o sigui que ha doblat el seu volum. Si aillem La Farga, els ingressos de les

altres 20 empreses han crescut un 75%.

Vic

J.B.

El metall-mecanic és a Oso-
na probablement el sector
productiu més dinamic,
encara que no és el que té la
major dimensio en factura-
ci6. Sota aquest epigraf que
conté industries i activitats
prou diverses i variades hi
ha 226 empreses, moltes de
les quals apleguen uns pocs
treballadors, pero també
n’hi de dimensié mitjana,
especialment competitives,
21 de les quals ultrapassen
els 25 milions de facturacié
anual en I’altim exercici
presentat i que son les que
sotmetem a aquesta breu
analisi. Quant a subsectors,
hi hauria els fabricants de
maquinaria amb sis em-
preses, els de productes de
metall amb cingc, la informa-
tica, electronica i equipa-
ment electric amb quatre,
el subsector de la distribu-
cié amb dues, amb tres dels
fabricants de components

de plastic i finalment una
metal-largica que és La
Farga Lacambra. Justament
aquesta darrera empresa
distorsiona un xic els niime-
ros globals, tant perque re-
presenta el 499 del total de
facturacié d’aquest conjunt
d’empreses en I’exercici de
2019 com per tenir un com-
portament totalment invers
a la resta, com veurem, en
molts indicadors.

El volum de negoci acu-
mulat d’aquestes empreses
durant la darrera decada
va fins als 13.800 milions
d’euros, fent un salt notori
en els dos darrers exercicis
pel creixement de la firma
metal-largica dominant, que
porta la facturacié anual
dels 428 milions el 2010,
als més de 1.000 milions el
darrer any. En realitat, les
altres 20 empreses tenen
durant aquests anys un crei-
xement solid i continuat. Hi
destaca el creixement del
subsector de la informatica
i l’electronica, que passa de

facturar 90 a 203 milions; la
distribucid, que ho fa de 83
a 140 milions; la maquina-
ria, de 176 a 358 milions, i

el creixement més lent pero
sostingut de la fabricaci6

de productes metal-lics, que
creix de 165 milions a 237
milions. Des del punt de
vista de la facturacié, Girbau
seria la segona empresa 0so-
nenca d’aquest sector (188
milions en el darrer exer-
cici) i després seguirien 19
empreses que facturen entre
els 20 i els 100 milions d’eu-
ros i que encapcala Alacer
Mas. Amb I’excepcid ja asse-
nyalada de la particularitat
de La Farga, totes aquestes
empreses obtenen bons
resultats (entre el 2,5% i

el 6% sobre vendes), tenen
despeses de personal impor-
tants (a entorn del 209% de
la facturacid en quatre dels
subsectors), una inversio
neta forca rellevant (entre el
4% iel 5% dels seus ingres-
sos en bona part dels casos),
una aportacid de valor afegit

Ingressos acumulats 2010 - 2019 per grup
(en milers d'euros)

5.957.767

2.550.293
2.048.776
1.314.412
1.073.248
828.620
| | |
Informatica, Maquinaria  Metal-lirgia  Fabricacio (Quimic, Distribucié
electronica i (6 empreses) (1 empresa) de productes  cautx(ii (2 empreses)
equips metal-lics plastic
eléctrics (5 empreses) (3 empreses)
(4 empreses)

Una sola empresa, La Farga, ha facturat quasi 6.000 milions d'euros en 10 anys.
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significativa (entre el 15% i
el 30% dels ingressos) i un
bons indicadors de solidesa
empresarial si atenem al seu
patrimoni net que ratlla els
500 milions d’euros, entre
totes, que cobreix més del
50% dels seus actius.

Resultats nets

En el resultat net d’aquestes
empreses podem veure una
evolucié global que va dels
24 milions agregats del 2010
als gairebé 61,5 milions del
darrer exercici, havent-se
només doblat la facturacio.
En l’actualitat, gairebé la
meitat dels resultats nets
provenen de la fabricacid

de productes metal-lics (30
milions), essent el segon en
importancia el de maquina-
ria (16,8 milions), havent-se
invertit el seu predomini a
partir de ’exercici del 2017.
Destaquen els beneficis més
aviat modestos de La Farga
Lacambra durant aquest pe-
riode, atenent al seu volum
de negoci, amb uns resul-
tats que han entrat en per-
dues el 2019 (-2,9 milions).
Resulta remarcable que tres
subsectors —fabricaci6 de
productes metal-lics, maqui-
naria i distribucié— tenen
taxes de benefici superiors
al 5% i que voregen el 6%
en el primer cas. En el plas-
tic els resultats nets estarien
per sobre del 4%, disminu-
int al 2,5% en informatica i
electronica i resultant molt
baixos en el cas de la metal-

largia (0,5%) de mitjana de
la decada.

Despeses en personal

L’analisi del pes dels costos
de personal en aquestes
empreses resulta forca alli-
conador. Firmes que no sén
especialment intensives en
treball, pero que requerei-
xen de ma d’obra qualificada
i mitjanament ben remune-
rada. Augment continuat
dels costos salarials fins als
219 milions (2019) i amb un
acumulat de tota la década
de 1.580 milions, el que sig-
nifica una notable injecci6
de renda en el territori. Els
subsectors de la maquinaria
i de la fabricaci6 de produc-
tes metal-lics dediquen més
del 20% de la seva factura-
ci6 a costos de personal. A
I’altre extrem i com sembla
forca l10gic, aquesta partida
té un paper menor en la dis-
tribuci6 (7,8%) i molt petit
a la metal-lGrgia, amb un
1,8%.

Inversio

Aquest és també un sector
en el qual les empreses pun-
teres tenen un bon nivell
d’inversi6 neta. Aquestes
21 empreses, en I’agregat
d’aquests darrers deu anys,
han invertit 362 milions,
dels quals 45 en el darrer
exercici. Els quatre subsec-
tors més innovadors hi ha
destinat entre el 3,8% i el
5,7% dels seus ingressos

Pel que fa a la inversié neta realitzada durant la década per cada
subsector, destaquen els quatre amb més component transformador: els
fabricants de productes metal-lics, la maquinaria, els components infor-
matics i electronics i el plastic. La metal-lurgia i la distribucio es troben

en nivells més haixos tant en valors absoluts com relatius

1.012.637.884

188.272.832

92.732.827
74.649.666

73.697.215
62.471.405
60.832.808

52.069.760

Resultats nets acumulats 2010 - 2019 per grup (en milers d'euros)

=== Percentatge sobre el total de vendes

6,0%
141.512

2,5%

Informatica, Maquinaria Metal-lirgia Fabricacio de  Quimic, cautx(i i Distribucio

glectronica i (6 empreses) (1 empresa) productes plastic (2 empreses)
equips eléctrics metal-lics (3 empreses)

(4 empreses) (5 empreses)

Els sectors que millors resultats han aconseguit en el cicle economic analitzat han estat el de la maquinaria i
el de la fabricacio de productes metal-lics.

Inversio neta total per grup (en milers d'euros)

== Percentatge sobre el total de vendes

115.945

1,34%

14.407

Informatica, Maguinaria Metal-lurgia Fabricacio de  Quimic, cautxu i Distribucio
electronica i (6 empreses) (1 empresa) productes plastic (2 empreses)
equips eléctrics metal-lics (3 empreses)
(4 empreses) (5 empreses)
Ingressos d'explotacio de I'altim exercici tancat per empresa
(en milers d'euros)
Destaca el volum de negoci de La Farga, que multiplica per més de cinc el del grup
Girbau, que la segueix. Les xifres de Some, Axilone, Silgan, Elausa, Mecanica Cape
i Roquet corresponen a I'exercici 2018.
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Informatica, electronica i equips electrics (4 empreses)
[ Maquinaria (6 empreses)
[0 Metal-lurgia (1 empresal

Quimic, cautxd i plastic (3 empreses) - 10.088 1474

Distribucio (2 empreses)

Fabricacio de productes metal-lics (5 empreses) 5174
5.474 7132 4.730
5.420
4.062
4.489
5.078 — 30.266
2574 5.568 7633 ' A0
Lincrement de resultats que es 1303 1764 1.707
produeix en el grup d’empreses 620
de fabricacio de productes m Il 6.993
metal-lics es deu a Axilone, que a 7.68 5.889
partir de 2017 rep dividends milio- 10680
naris d’una seva filial xinesa. Per ’
tant, no és un resultat atribuible a
I'activitat que aquest grup genera
a les nostres comarques. Llevat
d’aquest cas, els grups que més | | | 2445 | 4.726 5.024 | 4.189 | 4721 | 5.369 | 4.754
incrementen els seus resultats els 1814 '
iltims anys son els del plastic i la
maquinaria. 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019
Despeses en personal per grup i any (en milers d’euros)
Informatica, electronica i equips eléctrics (4 empreses) [0 Maguinaria (6 empreses)
777 Metal-lurgia (1 empresa) Fabricacio de productes metal-lics (5 empreses)
Quimic, cautxt i plastic (3 empreses) Distribuci6 (2 empreses) e 12.438
10.068 20.928 19.156
9138 17.392
8.188 :
15.848 51.757 51.954
15.617
S’observa un creixement conti- 6.405 6.220 6.336 /.18 47.358
nuat i molt rellevant de la despesa 6.464 14.149 43,653
destinada a remunerar el personal 14.539 14.512 14.184 ' 41530
en plantilla a partir de 2014 i fins a 14.245
2018.E 201020191
018. Entre 2010 i 20 9 a des!u?sa 39.088 57999 e~ 39.121
en personal del grup d’informatica 34 541
i electronica creix un 188%; la
de la metal.largia —La Farga—,
un 137%; la dels fabricants de
madquinaria, un 97%, i la de les
empreses distribuidores, un 92%.
Els altres dos grups tenen creixe- 97,769 99.447 30.498 32 840 33.435
ments menors en aquest aspecte. 1 11598 | 12.098 | 11463 | 11.612 13.558 I I I I I |
2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

d’explotacié. Logicament i
d’acord amb altres indica-

Despeses de personal entre ingressos d’'explotacio

15,8% la distribuci6. A la
metal-ltrgia el valor afegit

23,0%
20,8%

dors que ja hem assenya- és del 3,5%. 19.4%

lat, la distribucié (amb un 16.3%

1,34%) i la metal-lGrgia Patrimoni net '

(amb un 0,5%) estan en

un altre estadi. Pel que fa al patrimoni
net, les 21 empreses ana-

Valor afegit litzades acumulen una xi- 78%
fra global de 496 milions. '

El valor afegit aportat La solidesa empresarial

també ens indica la sig- resulta forca encomiable,

nificacié d’aquest sector, ja que la majoria ultrapas- 1,8%

especialrr}en'g ep lgs em- Sé’l el f50% de cobertura | | | | |

?rfﬁf)?/sag(l)iz(si.lgf gzlg:eecstclm giicgsiiﬁ?(?s;g?is a?r;c:e nt Inf‘ur.mé;ica, . Magquinaria Metal-lirgia Fabricacié de [luimic( cautxd i Distribucié

T > electronica i equips (6 empreses) (1 empresa) productes plastic (2 empreses)
de la maquinaria aportaun rellevant el 739% de les B . b (3 empreses|
valor del 32,59% sobre les distribuidores i el 699 del (4 empreses| (5 empreses)

seves vendes al seu pro-
ducte, un 29,1% el plastic,
un 27,4% els fabricants de
productes metal-lics, un
17,3% la informatica i un

plastic. Ho sén menys els

subsectors de la informa-

tica i electronicaiel dela
metal-lirgia, amb un 29%
cada un.

Els grups que destinen una part més important dels seus ingressos a remunerar el personal sén els fabri-
cants de maquinaria i de productes metal-lics, seguits dels que utilitzen materies plastiques. A I'altre extrem,
I'inica empresa metal-liirgica d'aquest sector només destina un 1,8% de la seva facturacio al personal.
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Per concloure

Aquest és un sector molt
solid i important, fet d’em-
preses d’iniciativa local

la majoria d’elles i amb
estructures molt lligades a
families impulsores. Tot i
que mitja dotzena han estat
adquirides per grans grups
multinacionals, empreses de
Ilarg recorregut, competiti-
ves, modernes i internacio-
nalitzades de manera molt
potent. Operen en segments
de mercat diversos, i hi s6n
molt ben posicionades, espe-
cialment aquelles que tenen L

50.451

29,5%

una estructura industrial,
productiva i tecnologia pro-
pia. La majoria han tingut
un creixement continuat i
solid, com ens indica la seva
capitalitzacid, sostingut
sobre resultats nets molt
bons i amb una politica
d’inversions que evidencia

Informatica, electroni-
ca i equips electrics
(4 empreses)

Patrimoni net a 31 de desembre del 2019 (en milers d'euros)

=== Percentatge sobre |'actiu total

111.603 69,2% =
3%
60.175 62.950 61.845
49,1%
29,1%
1 1 1 1 1 ]
Maquinaria Metal-ldrgia Fabricacio de Quimic, cautx( i Distribucio
(6 empreses) (1 empresa) productes metal-lics plastic (2 empreses)
(5 empreses) (3 empreses)

Com passava amb altres parametres, els grups que tenen un major valor comptable son els fabricants de maquinaria i la indastria manufacturera de
productes metal-lics. En canvi, els que estan més capitalitzats (tenen una major cobertura del seu actiu amb fons propis) sén les empreses del plastic

i les distribuidores.

la seva aposta per la innova-
ci6. Aporten amplis nivells
de valor afegit i contribuei-
xen a la riquesa del territori
gracies a ’aposta pel capital
huma, nivells salarials mit-
jans i ocupacio estable.

Aquesta grafica esta molt rela-
cionada amb la que il-lustrava
el pes de la despesa destinada
a remunerar el personal entre
els ingressos i és que el valor
afegit té molt a veure amb els
costos de personal implicats
en el procés productiu. Pero
també té a veure amb altres
conceptes com les amortit-
zacions —que depenen de la

17,3%

sofisticacio de la maquinaria i
instal-lacions necessaries per
produir-i la qualitat del pro-
ducte o el valor de la marca.

ca i equips electrics
(4 empreses)

Concurs de

I @ | @
Per a nens i nenes de 8 a 14 anys

El Ed+ petit

Tema:

Participeu en el concurs de dibuix
escolar que organitza cada mes

EL [ NOU

Hi haura un regal per al guanyador/a i
ajudareu a ampliar la biblioteca de
l'escola amb una col-leccio de llibres i
una subscripcio anual a EL ] NOU

Informatica, electroni-

Valor afegit per les empreses entre ingressos d'explotacio

27.4% 29,1%
/1/0

15,8%
3.5%
1 1 1 1 ]
Magquinaria Metal-lirgia Fabricacio de Quimic, cautxd i Distribucio
(6 empreses) (1 empresa) productes metal-lics plastic (2 empreses)
(5 empreses) (3 empreses)

Regal per al GUANYADOR/A:
quatre entrades
per anar al

Regal per a PESCOLA:
9

iun LOT DE LLIBRES

Subscripcié a

1.- Els dibuixos s’han de presentar en folis o cartolines mida
A-4, en format HORITZONTAL. Cada dibuix ha de portar
el nom i cognoms del nen/a, edat i poblacié. També el nom
de I'escola i el telefon.

2.- La tematica és: "EL MEU SOMNII”. La técnica és lliure i
també el material a utilitzar: retoladors, colors, aquarel-les...

3.- Cada mes, de novembre a maig, s’escolliran dos dibuixos
com a finalistes, que es publicaran a les pagines d’EL 9
+PETIT. Tots els dibuixos finalistes participaran, a principis
de juny, a la gran final, on un jurat especialitzat escollira el
dibuix guanyador. Hi haura un premi individual per a
I'alumne, quatre entrades per anar al Parc d’Atraccions
Tibidabo i una subscripcié a EL 9 NOU i un lot de llibres per
a l'escola.

4.- Els dibuixos cal fer-los arribar, cada mes, a la redaccié
d’EL 9 NOU (pl. de la Catedral, 2, de Vic), en horari
d’oficina

També el podeu enviar per correu electronic a

recepcio@vic.el9nou.com

5.- Només podran participar en el concurs les escoles de les
comarques d'Osona i el Ripollés.

Al facilitar les vostres dades accepteu expressament la politica de
privacitat de Premsa d’Osona, SA, que podeu consultar a www.el9nou.cat
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Per comparar I’evolucié dels dos sectors du-
rant la decada de 2010 a 2019, hem exclos de
I’analisi els comptes de Casa Tarradellas i de
La Farga, perque per la seva dimensid i la seva
idiosincrasia, molt divergent en ambdds ca-
sos de la de la resta d’empreses analitzades,
distorsionaven la comparanca i donaven una
imatge poc representativa de les practiques i
el pes d’aquests dos sectors contraposats.

Dos
sectors
amb

Ingressos d'explotacio acumulats durant la década (en euros)

™1 Creixement de la facturaci6 (2010-2019)

15.463.845.348
75,6%
|
1.815.348.422
|
58%

Sector Metall-mecanic
(20 empreses) @

Sector Agroalimentari
(24 empreses) !

Resultats nets finals de la década (en euros)

[0 Percentatge de rendibilitat (Resultat/Ingressos)

contrastos

Contraposem els dos sectors economics
en aquesta darrera década comparant-
ne les principals magnituds

Vic

Josep Burgaya

En una comarca que, com
hem explicat, esta encara
fortament industrialitzada
aquests dos sectors que hem
reflectit signifiquen més
del 809% de la seva activitat
productiva, amb una aporta-
ci6 conjunta al PIB comarcal
d’aproximadament 2.000
milions d’euros anuals, 900
dels quals procedirien del
metall-mecanic i els 1.100

Les 24 empreses
del sector
agroalimentari
doblen en volum
de negoci les del
metall-mecanic,
pero aquestes
han crescut meés

milions restants provindrien
de I’agroalimentari.
Aquesta correlacid, forca
ajustada, entre els dos sec-
tors que analitzem pel que
fa a la seva aportacio6 al PIB
resulta clarament diversa
quan analitzem els nivells
agregats de facturacid de
les majors empreses de cada
un d’ells durant la decada
2010-19, amb un gap molt
important entre els 23.722
milions d’euros del sector
agroalimentari enfront dels
13.773 milions del metall-

mecanic. Es veu clarament
com el volum és una falsa
pista en relacié amb ’aporta-
ci6 economica real i el grau
d’eficiencia empresarial.

El que si tenen en coma els
dos sectors analitzats a Oso-
na és una empresa el volum
de la qual condiciona i molt
els resultats agregats. Es el
cas de Casa Tarradellas en el
sector agroalimentari, que
representa el 35% del sector
en ingressos, i de La Farga en
el metall-mecanic, que acu-

El volum és
una falsa pista
amb relacio
a I’aportacio
economica
real i al grau
d’eficiencia
empresarial

mula el 43% de la facturaci6
conjunta de les 21 empreses
analitzades.

Més enlla de la seva supe-
rior dimensid, Casa Tarrade-
llas té unes caracteristiques
de processat, tecnologia,
innovacié i competitivitat
forca diverses de la mitjana
d’un sector que tendeix a
generar poc valor afegit i
molt centrat en practiques
basicament comercials.
També té una estructura de
balanc i de compte de resul-
tats molt divergent de la res-

385.818.087
317.951.062 -
4,9%
21%
]

Sector Agroalimentari

(24 empreses) !

Sector Metall-mecanic
(20 empreses) @

Despeses de personal acumulades durant la década (en euros)

[ Despeses de personal entre ingressos totals (2010-2019)

756.453.765

4,9%

1.471.672.230

18,8%

Sector Agroalimentari

(24 empreses) 1

ta, que condiciona excessiva-
ment la imatge del conjunt.

La Farga Lacambra encara
distorsiona més el sector
metall-mecanic, tant pel que
fa al volum de facturacio
com perque tot i processar
industrialment el coure el
seu valor afegit resulta molt
menor i contrasta amb les
altres empreses del mateix
sector, ja que basicament
compra i ven primeres mate-
ries amb poca transformacio
i escassa necessitat de ma
d’obra.

Per raons diferents, doncs,
cap d’aquestes emblemati-
ques dues grans empreses
sOn gaire representatives
del subsector al qual estan
adscrites. Resulta forca
obvi que Casa Tarradellas
s’ajusta forca al model cap al
qual hauria d’evolucionar el
conjunt de ’agroalimentari
osonenc, no només pel seu
caracter tractor, sind sobre-
tot per la seva competitivitat,
innovacio, sostenibilitat i
fortalesa patrimonial. Pels
motius exposats, hem aillat

Sector Metall-mecanic
(20 empreses) @

els comptes d’aquestes dues
grans empreses a ’hora de
comparar ’evoluci6 dels dos
sectors durant la decada de
2010 a 2019.

La primera constatacio és
que les 24 empreses del sec-
tor agroalimentari doblen en
volum de negoci les 20 del
sector metall-mecanic (un
cop excloses les dues grans:
Tarradellas i La Farga). Pero
en canvi, aquest segon grup
ha tingut un creixement més
important durant la decada,
del 75,6% enfront del 58%



Valor afegit entre ingressos totals (2010-2019)

2.029.843.429

1.416.086.315

9,2%

26%

Sector Agroalimentari

(24 empreses) "

465.549.711

3%

Sector Metall-mecanic
(20 empreses) @

Inversio neta entre ingressos totals (2010-2019)

4,2%

329.460.067

Sector Agroalimentari

(24 empreses) "

Percentatge sobre I'actiu total (2010-2019)

Sector Metall-mecanic
(20 empreses) @

436.022.182

348.559.390

40%

52%

Sector Agroalimentari

(24 empreses) "

de ’alimentari.

Si ens fixem en la seva ren-
dibilitat, les 20 empreses del
metall-mecanic han superat
les 24 del sector carni, tant
en valors absoluts —386 mili-
ons de benefici acumulat
vers 318 milions— com en
marge sobre vendes: 4,9%
de les primeres enfront d’'un
2,1% de les segones.

El sector agroalimentari
resulta més fluctuant i ines-

table per diversos motius.
D’una banda, compta amb
un pes important d’empreses
eminentment comercials,
molt més volatils que les
industrials. De fet, de les
cinc empreses venedores

de carn incloses en aquest
dossier només dues han estat
actives durant tota la deca-
da, les altres tres o bé van
néixer després de 2010 o bé
van deixar d’operar abans de

Sector Metall-mecanic
(20 empreses) @

(1) No inclou Casa Tarradellas
(2) No inclou La Farga

2019. Es a més un sector molt
dependent de les fortes oscil-
lacions de preus en el mercat
internacional, que contrasta
amb la major estabilitat, o
previsibilitat, del mercat
en que operen les empreses
del metall-mecanic osonenc,
sobretot aquelles que tenen
un component transforma-
dor més gran.

Els costos salarials, tan
diversos en ambdds sectors,

no ens indiquen tant la
intensivitat de la ma d’obra
com la tipologia d’empleats i
el tipus de relacions laborals
establertes. Les activitats
més transformadores del sec-
tor del metall destinen més
del 20% de la seva facturaci6
a despesa de personal, tot i
que en empreses basicament
distribuidores aquesta ratio
pot baixar fins al 8%. Dins de
l’activitat agroalimentaria,
en les empreses elaborado-
res —com Espina, La Piara o
Monells— el cost dels emple-
ats significa més del 10%
de la facturacid, pero en les
comercials, agroramaderes i
les de matanca i despeceja-
ment aquesta xifra cau per
sota del 5%. Logicament,
aixo té a veure amb 1’Gs dels
controvertits sistemes d’ex-
ternalitzaci6 de la ma d’obra
a través de cooperatives, fet
que comporta no imputar
els seus costos a ’epigraf de
personal.

Tot i facturar el doble el

El sector
agroalimentari
ha fet inversions
per valor de 466
milions d’euros

sector agroalimentari que el
metall-mecanic, els seus cos-
tos de personal agregats de
la decada s6n d’aproximada-
ment la meitat: 756 milions
d’euros enfront dels 1.472
del metall-mecanic. Aixo sig-
nifica nivells de qualificaci
i de salaris molt diferents en
un sector i ’altre i també,
probablement, una major
estabilitat laboral diferen-
cial.

Pel que fa a la inversid neta
realitzada, durant aquests 10
anys i de manera agregada
I’agroalimentari hi ha desti-
nat 466 milions d’euros, el
que significa una taxa d’un
3% sobre la seva facturacio,
tot i una logica disparitat
interna entre les empre-
ses elaboradores —que han
invertit més- i les comer-
cials, granges i fabriques
de pinso —que ho han fet
menys-. En aquest parame-
tre el sector agroalimentari
supera el metall-mecanic, el
que demostra un esforc per
modernitzar-se i posar-se al
dia en termes de seguretat,
medi ambient i sostenibilitat.
Per la seva banda, el metall-
mecanic ha invertit 329 mili-
ons d’euros, que representen
el 4,2% de la seva facturacio.

El valor afegit d’aquestes
empreses en aquesta deca-
da fa una fotografia forca
clara de la seva aposta molt
diversa. El metall-mecanic ha
aportat més de 2.000 milions
de valor afegit, que repre-
senten més d’una quarta part
dels seus ingressos, mentre

que ’agroalimentari n’ha
aportat 1.416 milions, que
equivalen al 9,29% de la seva
facturacio.

El grau de solidesa empre-
sarial que indica el patrimoni
net és també divers. En el
metall-mecanic les empre-
ses analitzades acumulen
436 milions d’euros de fons
propis, que cobreixen el 52%
dels seus actius, i ’agroali-
mentari suma 349 milions
d’euros de valor comptable,
que equival al 40% del seu
actiu.

En ambdos sectors la ten-
dencia és al reforcament
dels seus fons propis, tot i
haver-hi, en tots dos, algunes
empreses encara molt debil-
ment capitalitzades, vincula-
des sovint a una naturalesa
i objectius fonamentalment
comercials.

Diferéncies també de pre-
sencia internacional dels dos
sectors. Algunes empreses
del metall-mecanic estan
solidament implantades al

El metall-
mecanic ha
aportat més de
2.000 milions de
valor afegit

moén, amb seus a forca paisos,
com Girbau. El nivell expor-
tador de les dues grans bran-
ques industrials osonenques
és molt gran. Com també és
notable la presencia de capi-
tal estranger en empreses del
sector metall-mecanic. Con-
tinua havent-hi, pero, empre-
ses aixecades per “capitans
d’indastria”, com deia Jaume
Vicens Vives, familiars i for-
tament arrelades al territori.
Acostumen a ser les empre-
ses més fortament capita-
litzades i amb un paper més
rellevant de capital huma,
estabilitat laboral i millors
nivells de salaris. Conviuen
projectes empresarials basats
en la constancia i la fortalesa
amb altres de més circums-
tancials, fluctuants i vulne-
rables que aporten i deixen
menys riquesa en el territori.
Hi ha notables casos d’em-
preses singulars, d’éxit, Gni-
ques, solides que marquen el
cami a seguir. Osona necessi-
ta de la continuitat i 'impuls
d’aquests dos sectors indus-
trials. Resulten estrategics

i tenen molt futur si saben
adaptar-se. Més enlla dels
casos i aspectes de notorie-
tat, tenen ambdds sectors un
cami per correr molt nota-
ble per superar les proves
que hauran de passar per
guanyar el repte de la soste-
nibilitat economica, social i
mediambiental, com també
la concorreguda carrera de la
competitivitat feta d’apostes
innovadores i incorporacions
tecnologiques.
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Renovem
les targetes

del9club

(om
ie1-ho?

Si sou subscriptors/es d’EL 9 NOU,
descarregueu la TARGETA ACTUALITZADA

| gaudiu dels avantatges d’el9club

SI NO ESTEU REGISTRATS
Feu-ho entrant a el9nou.cat

S| JA ESTEU REGISTRATS
Entreu a el9nou.cat

Aneu a la pestanya de color situada al
canto dret que posa

Un cop a dins veureu que ja teniu la
nova targeta disponible amb el vostre
nom, DNI i la data de caducitat, que
coincideix amb el venciment de la vostra
subscripcio.

La targeta d'el9club és familiar i permet
descarregar fins a 4 beneficiaris més
vinculats al subscriptor.

No esta permes utilitzar més d'una
targeta en la mateixa oferta.

Per qualsevol dubte,
93 889 49 49

4 club@vic.el9nou.com
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